
Apr•s plus dÕun an de construction, le grou-
pe Stageline a officiellement inaugurŽ son
impressionnant b‰timent ˆ solution ŽnergŽ-
tique le 1er octobre ˆ lÕAssomption. En fait,
il sÕagit du b‰timent industriel le plus perfor-
mant au QuŽbec et le deuxi•me au Canada
sur le plan de lÕefficacitŽ ŽnergŽtique. Ce
groupe quŽbŽcois se spŽcialise dans la con-
ception, la fabrication et la location de sc•-
nes mobile. Il est dÕailleurs considŽrŽ par plu-
sieurs comme Žtant le chef de file mondial
dans son domaine.

Plusieurs invitŽs de marque Žtaient prŽ-
sents lors de cette inauguration. Parmi eux, on
compte M. David Whissel, ministre du Travail
du QuŽbec et ministre responsable de la rŽ-
gion Lanaudi•re, M. Marc Dutil, prŽsident et
chef de lÕexploitation du groupe Can-Am et

M. Pierre Arcand, prŽsident de Murox ƒner-
gie. Murox est lÕentreprise qui a con•u et fa-
briquŽ lÕusine dÕune superficie de 3 670 m2.
Pierre Gour, maire de lÕAssomption, Richard
Marcotte, maire de Mascouche, Chantal Des-
champs, mairesse de Repentigny et Jean-
Marc Robitaille, maire de Terrebonne sÕŽtaient
dŽplacŽs afin dÕassister ˆ lÕŽvŽnement. 

Premier de classe 
Le groupe Stageline peut donc se vanter
dÕ•tre le mod•le quŽbŽcois en terme dÕeffi-
cacitŽ ŽnergŽtique. Par ailleurs, cette usine
gŽn•re des Žconomies ŽnergŽtiques dÕenvi-
ron 70 % par rapport ˆ un b‰timent con-
ventionnel.  De plus, il nÕŽmet aucune Žmis-
sion de gaz ˆ effet de serre, respectant de
ce fait les normes du Code mod•le national
de lÕŽnergie. Ç LÕefficacitŽ ŽnergŽtique des

b‰timents passe par une conception intŽ-
grŽe des divers composantes, prŽcise Pierre
Arcand, prŽsident du Murox. Nous sommes
le premier fabricant nord-amŽricain ˆ offrir
une telle solution. Nous avons mis ˆ profit
notre expertise dans le domaine des enve-
loppes de b‰timent ˆ tr•s haute efficacitŽ
thermique et la disponibilitŽ de technolo-
gies industrielles pour mettre au point une
solution dÕaffaires efficace et rentable, de
type guichet unique. È 

Des 6,5 millions quÕa cožtŽ ce b‰timent,
une tranche de 20 % a ŽtŽ exclusivement
affectŽe aux aspects de Ç construction du-
rable È et Ç efficacitŽ ŽnergŽtique È.
Ç Nous nÕavons pas hŽsitŽ ˆ investir dans
des concepts innovateurs, qui ont fait de
notre b‰timent un laboratoire unique. Nous
avons dŽveloppŽ avec Murox ƒnergie une
mŽthode pratique pour mener ˆ bien un
projet de construction durable chez les
PME È, a affirmŽ Mme. Lise Morrissat, prŽ-
sidente et chef de lÕexploitation du groupe
Stageline.  Une plaque commŽmorative a
dÕailleurs ŽtŽ remise confirmant que le b‰ti-
ment est le plus performant au niveau in-
dustriel quŽbŽcois. 

Succ•s ˆ lÕŽchelle mondiale 
Stageline, qui dessert plus de trente pays
dans le monde, nÕa plus ˆ b‰tir sa rŽputa-
tion. Sa feuille de route dŽjˆ bien garnie,
compte entre autres le Superbowl, les
Jeux olympiques, et plus pr•s de chez
nous, le festival Jazz. CÕest avec un con-
cept plus quÕinnovateur quÕelle se dŽmar-
que de ses concurrents. 

En fait, ces sc•nes mobiles hydrauliques
sont installŽes ˆ lÕintŽrieur de semi-remor-
que et se dŽploient de fa•on Žlectronique.
Une sc•ne peut donc •tre installŽe en quel-
ques heures seulement. 

Ç Gr‰ce au travail acharnŽ de tous nos
membres, nous pouvons affirmer que
nous sommes le leader mondial dans
notre domaine È, a affirmŽ Yvan Miron,
prŽsident du conseil et chef de la direc-
tion de Stageline. 
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¥ Quincaillerie rŽsidentielle

et commerciale

¥ RŽparation de
moustiquaires

LÕusine Stageline ouvre ses portes

Pour le dŽveloppement
commercial
CÕest aujourdÕhui quÕa lieu la prŽsentation
du plan de dŽveloppement et de redŽ-
ploiement de la ville de Repentigny. Ce
plan a pour but que les terrains commer-
ciaux soient allouŽs et utilisŽs de fa•on
optimale.

Pour lÕŽlaboration de ce plan, la MRC de
lÕAssomption a fait appel au Centre Local
de DŽveloppement (CLD). Historiquement
centrŽ sur le dŽmarrage dÕentreprise, le
CLD assure maintenant la gestion de la
fonction commerciale et la prospection de
nouveaux commerces et services.  

Faisant face ˆ une raretŽ de terrains
disponibles, ce plan rev•t une importance
capitale. Ç CÕest ̂  cause de cette raretŽ que

ce plan a ŽtŽ Žtabli. Nous voulons nous
assurer que lÕoffre commerciale est Žquili-
brŽe, quÕelle rŽpond aux besoins des
citoyens de la ville et quÕelle contribue ˆ
attirer dÕautres MRC environnantes È,
explique Julie Boulard, commissaire au
dŽveloppement commercial du CLD.  

Ë la suite de lÕŽlaboration de ce plan, le
CLD vise entre autres lÕamŽlioration de la
qualitŽ des ensembles commerciaux,
lÕaugmentation de la densitŽ par la rŽduc-
tion de lÕŽtalement commercial et la com-
plŽmentaritŽ entre les municipalitŽs de la
MRC de lÕAssomption.

Un r™le principal 
MandatŽ par la MRC, le CLD occupe un r™le
majeur dans le plan qui sera dŽvoilŽ en dŽbut
dÕapr•s-midi. Une des prioritŽs quÕa ciblŽes le
CLD dans lÕŽlaboration du plan est la con-
struction et lÕamŽlioration des secteurs com-
merciaux. Ç En tant que commissaire au

dŽveloppement commercial, je travaillerai
conjointement avec la chambre de com-
merce Pierre Legardeur, et cel le de
L'Assomption, comme avec les autres muni-
cipalitŽs de la MRC, ainsi quÕavec les princi-
paux partenaires commerciaux ˆ la rŽalisa-
tion des diffŽrentes actions incluses dans le
plan stratŽgique de dŽveloppement
Žconomique du CLD È,  ajoute Julie Boulard.  

Dans cette optique, une tournŽe des
commer•ants locaux sera entreprise afin
de conna”tre leurs besoins. Notamment au
niveau de la gestion, des finances, de la
comptabilitŽ, de la gestion du personnel et
de la recherche de donnŽes Žconomiques
et sociodŽmographiques. DÕautre part, le
CLD dŽsire recruter diffŽrentes entreprises
afin de consolider lÕoffre commerciale
locale pour Žviter que les citoyens aient ˆ
se dŽplacer hors du territoire rŽgional pour
effectuer leurs achats.  

Des gens 
dÕaffaires 
en actions
Louis Villeneuve 
honorŽ par ses pairs
Le 20 septembre dernier, lÕOrdre des
technologues professionnels du QuŽ-
bec a reconnu lÕexcellence du travail de
M. Louis Villeneuve. En effet, M Ville-
neuve sÕest vu dŽcerner le prix de lÕin-
novation technologique de lÕannŽe. Ce
dernier, a re•u ce prix ˆ titre de techno-
logue professionnel Ïuvrant en prati-
que privŽe en orth•se proth•se, pour le
dŽveloppement de la technologie
Vtech. LÕun des plus hauts faits dÕarmes
de M. Villeneuve est certainement un
concept de fabrication avant-gardiste
dÕorth•ses plantaires comprenant un
lecteur optique de haute dŽfinition. 

Une Chambre de 
commerce dynamique
Tous les ans, la Chambre de commer-
ce Pierre-Le Gardeur prŽsente son as-
semblŽe gŽnŽrale. Le 30 septembre
dernier, plusieurs commer•ants mem-
bres de la Chambre se sont donnŽs
rendez-vous afin de remercier et dÕap-
plaudir lÕimplication de plusieurs
membres. Sous la prŽsidence de M.
Peter Fogarty, pr•s de 80 personnes
ont assistŽ ˆ cette rencontre annuelle.
Dans cet Žlan de dynamisme, la
Chambre de commerce a profitŽ de
lÕoccasion pour Žlire 7 membres du
conseil dÕadministration. 

Mise au point sur la vente 
Le b‰timent situŽ au 610, rue Lavoi-
sier, ˆ Repentigny est ˆ vendre, car il
ne rŽpond plus aux besoins dÕexploi-
tation de lÕImprimerie Bernier. Le cas
ŽchŽant, lÕImprimerie Bernier sera re-
localisŽe ailleurs en temps et lieu. En
ce qui concerne les activitŽs de lÕen-
treprise, tous les clients sont servis
avec le m•me rapport qualitŽ/prix qui
caractŽrise lÕImprimerie Bernier depuis
un peu plus de 60 ans.

Pour toutes questions ou prŽci-
sions relatives au b‰timent ou aux ser-
vices de lÕimprimerie, veuillez commu-
niquer avec Marie Riopelle ou Jean-
Robert Bernier au 450.654.4000.

699$

Menus
midi
ˆ partir de 

135, rue Louvain,
Repentigny

450 585-3131
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Fromagerie Champ•tre : QualitŽ
et innovation ˆ lÕavant-plan

Des gens dÕaffaires 
en action
La SantŽ au menu 
Un nouveau restaurant a ouvert ses por-
tes le 12 septembre dernier sur le boule-
vard Brien. La MatinŽe vous offre une va-
riŽtŽ de dŽjeuner et d”ner ou la prioritŽ
est la santŽ. Plusieurs spŽciaux sont of-
ferts chaque jour accompagnŽs de diver-
ses soupes ou salades. Ç Nous offrons des
dŽjeuners de style californien dans une
ambiance qui se distingue par son origi-
nalitŽ È affirme le gŽrant Fortis Corilis. 

85 Boulevard Brien 
450 582-8092

PORTRAIT dÕentreprise
Fromagerie Champ•tre, 415 rue Des 
Industries, Le Gardeur, TŽl : 450 654-1308 

RŽcipiendaire du prix distinction dans
la catŽgorie Ç Industrie È, la Fromagerie
Champ•tre se distingue depuis 1996
gr‰ce ˆ la diversitŽ et la qualitŽ de ses pro-
duits, ainsi quÕˆ ses idŽes innovatrices. 

LÕexcellence des produits de la Froma-
gerie se traduit non seulement par lÕen-
gouement incessant quÕil suscite aupr•s
de ses consommateurs, mais aussi par la
gestion impressionnante de M. Luc Liver-
noche, propriŽtaire de la Fromagerie.
Îuvrant dans le milieu fromager depuis
lÕ‰ge de 15 ans, ce gestionnaire hors-pair
rŽussit lÕun de ses nombreux coups de

ma”tre en 2006, lorsquÕil prit la dŽcision
de diversifier son produit. Durant cette
annŽe, le chiffre dÕaffaire a augmentŽ de
2,5 millions, soit une croissance de 30 %.
Cette Žclosion est due en grande partie ˆ
lÕapparition dÕun tout nouveau produit, le
fromage Suisse Champ•tre. Ce dernier
Žtant une production de masse, il prend
chaque jour une place plus grande sur le
marchŽ. 

Avenir prometteur 
LÕentreprise travaille actuellement de
fa•on assidue ˆ lÕŽdification dÕune centra-
le au biogaz alimentŽe entre autre par le
lactosŽrum, dŽchet polluant issue du lait
transformŽ par la Fromagerie. Ç Cette so-
lution verte sÕagirait dÕailleurs dÕune pre-
mi•re nord-amŽricaine È, soutient M. Li-
vernoche. 

CÕest ˆ la suite dÕun voyage dÕaffaires
dans le vieux continent o• il visita de tel-
les installations que M. Livernoche eut
lÕidŽe dÕadopter le concept pour sa froma-
gerie. Selon ce dernier, une telle installa-
tion serait extr•mement bŽnŽfique ˆ lÕes-
sor de son entreprise qui pourrait ˆ court
terme assurer lÕindŽpendance ŽnergŽtique
de celle-ci. 

DŽjˆ fort dÕune excellente rŽputation,
la Fromagerie situŽe dans le quartier in-
dustrielle de Le Gardeur, se promet un
futur encore plus rose. Luc Livernoche
prŽvoit en effet une augmentation de la
production dÕenviron 15 % par annŽe.
Cet essor reposant en grande partie sur
lÕintensification de la production du fro-
mage Suisse. 

Entreprise aux valeurs familiales
En plus dÕune production incessante et
dÕune qualitŽ unique, lÕentreprise se dis-

tingue par son dynamisme et lÕambiance
familiale qui y r•gne. 

AppuyŽ par sa femme et ses quatre en-
fants, M. Livernoche nÕhŽsite pas ˆ con-
sulter les siens ˆ chaque dŽcision concer-
nant sa fromagerie. Sa femme Denise,
consacre temps et efforts depuis la crŽa-
tion de lÕentreprise. Son talent de commu-
nicatrice et son souci pour la qualitŽ des
produits font dÕelle une adjointe de pre-
mi•re qualitŽ. Quant ˆ sa fille ainŽe Patri-
cia, elle assurera dÕici quelques annŽes la
succession de la Fromagerie. 

Les trois autres enfants, eux, nÕhŽsitent
pas ˆ donner leurs opinions en ce qui a
trait ˆ la philosophie de lÕentreprise qui ne
cesse dÕaccro”tre. 
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De gŽnŽration

Informez-vous...

engŽnŽration

LE TOUT NOUVEAU

depuis 1941

* Photos peuvent diffŽrŽs

0 %
FINANCEMENT

36 mois

94, Notre-Dame, Repentigny 450 581-0120 www.venneford.ca

vous prŽsente

2009
FLEX

SpŽcialisŽ dans la fabrication
de cheddar et de fromages fins

Distribution en gros d'une gamme
compl•te de produits laitiers

415 des Industries, Le Gardeur
TŽl.: 450 654-1308 ¥ TŽlŽc.: 450 654-2176
Couriel: info@fromageriechamp•tre.com
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RƒAL BRASSARD
EXPERT CONSEIL

Conseil et reprŽsentation
Accidents du travail
et maladies professionnelles

Ses droits, il faut parfois
les dŽfendre pour ne pas
les perdre

www.conseilauxemployeurs.ca
info@conseilauxemployeurs.ca

514.235.3779
1.866.326.2220 (sans frais)
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La salubritŽ et lÕhygi•ne sont au cÏur des
prioritŽs de la Fromagerie.

La propriŽtŽ de la Fromagerie Champ•tre est installŽe dans le quartier industriel de Le Gardeur depuis 2003.

Prochaines activitŽs 
de la chambre 
de commerce
24 octobre 2008
Gala Prix Distinction 2008
Au Centre Laurent-Venne, 
secteur Le Gardeur

30 octobre 2008
5 @ 7 RŽseautage
Boutique sous lÕarbre 
ˆ Palarbes, LÕAssomption

6 novembre 2008
Spectacle dÕOliver Jones, 
Repentigny
Cocktail et soirŽe spectacle 
En collaboration avec lÕARAM

19 novembre 2008 
Colloque RH de la MRC de LÕAssomption
Centre rŽcŽratif de Repentigny

Inscription au 450 581-3010



PORTRAIT dÕentreprise
Vignoble Lafortune 
ële Ronde, St-Sulpice
450 589-8628

Bien plus quÕune simple plantation de vignes,
le Vignoble Domaine de lÕële Ronde se distin-
gue par la diversitŽ impressionnante des ser-
vices quÕil offre ˆ ses visiteurs. RŽcipiendaire
dans la catŽgorie Ç Tourisme È lors du gala
prix distinction 2007, il dispose dÕune gamme
plus que diversifiŽe dÕactivitŽs sur lÕ”le Ronde,
situŽ sur le fleuve St-Laurent, en face de la
municipalitŽ de St-Sulpice. 

LÕune des activitŽs principales du Vignoble
est sans aucun doute la visite guidŽe quÕelle

offre ˆ ses clients. En effet, il est possible de
visiter le Domaine de lÕële Ronde pour y dŽ-
couvrir comment sont ŽlaborŽs les diffŽrents
vins. Une explication dŽtaillŽe de la vigne,
une visite de la cuverie ainsi que du cha” sont
au menu dÕune journŽe bien remplie au Vi-
gnoble. Un brunch le dimanche ainsi que
plusieurs repas gastronomiques sont offerts
sous forme de forfaits. En plus des visites et
des diffŽrents forfaits, il est possible dÕorgani-
ser des ŽvŽnements spŽciaux. 

La propriŽtŽ accueille rŽguli•rement plu-
sieurs groupes lors dÕanniversaires, mariages
o u  re n c o n t re s  c o r p o r a t i v e s .  
De  t e l s  ŽvŽnemen ts  peuven t  donc  
•tre lÕoccasion r•vŽe de dŽguster les 
vins secs et fortifiŽs produits par le Vignoble.

RŽsultat dÕun travail acharnŽ
Pour obtenir le rŽsultat plus que satisfaisant
quÕil a aujourdÕhui, M. Jocelyn Lafortune a dž
unir temps et efforts durant de nombreuses
annŽes. En fait, le tout a commencŽ il y a plus
de 20 ans, soit en 1986. M. Lafortune consta-
te alors que la vŽgŽtation prŽsente sur LÕ”le
Ronde a un potentiel plus quÕintŽressant. Pr•s
dÕune dŽcennie plus tard, il plante sa premi•-
re vigne afin de vŽrifier si le territoire est favo-
rable ˆ la plantation en grand nombre. 

CÕest un an plus tard, en 1996, quÕil crŽe
officiellement un vignoble sur lÕ”le. Durant les
annŽes suivantes, M. Lafortune se concentre
principalement sur la plantation.  LÕannŽe
2000 en est une charni•re pour le Vignoble. Il
expŽrimente pour la premi•re fois la produc-
tion de vins fortifiŽs. Un b‰timent principal est
ensuite construit afin de regrouper les diffŽ-
rentes Žtapes de fabrication. Et depuis, chaque
annŽe sont produits des dizaines de milliers de
vignes pour offrir aux clients dÕunique bou-
teille de rouge, de blanc, de rosŽe et de dŽli-
cieux vins fortifiŽs. 

La qualitŽ des vins produits explique sans
aucun doute la rŽputation impeccable du Vi-
gnoble du Domaine de lÕële Ronde. M. Lafortu-
ne se dit dÕailleurs tr•s fier de la popularitŽ de
son Vignoble. Ç Au dŽbut, le principal dŽfi re-
posait sur le fait que nous Žtions installŽs sur
une ”le. AujourdÕhui je crois que nous avons re-
levŽ ce dŽfi. È 

CÕest ˆ lÕintŽrieur de ce domaine que se
dŽroule les nombreux repas et dŽgustations.
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Contactez
nos spŽcialistes 
pour un service

adaptŽ ˆ vos
besoins!

450836.7031
1 800 781.8111

poste 221

Location de conteneurs
Vente de bacs roulants

RŽcupŽration de papier, carton & bois
DŽchiquetage de documents confidentiels

Collecte de mati•res
rŽsiduelles

HŽbergement et
conception de site web

333, boul. Lacombe, 
suite 206

LE GARDEUR

514 803-5045254452
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LA CAPITALE SERGE COUTURE   Courtier immobilier agrŽŽ

SERGE COUTURE, CGA
Agent immobilier agrŽŽ

SPƒCIALISƒ DANS LA VENTE
DÕIMMEUBLES COMMERCIAUX

(Ex: terrain, centre commercial, Ždifice ˆ bureaux et ˆ appartements) RŽfŽrences disponibles
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Bureau:
TŽlŽcopieur: 514-848-2313
Courriel: scouture@coldwellbanker.ca

514-281-1515

2595175
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Une visite au domaine de la dŽcouverte

Les nouveaux membres 
ˆ la Chambre de commerce :
Plan•te Mobile, concessionnaire autorisŽ Rogers,
Jonathan Thiffault

E 4 Soft Inc.,Luc Huyghe 
Les Entreprises SM enr. / Cr•merie de lÕële,Sylvie Dupuis

CSSS du Sud de Lanaudi•re,Doris GagnŽ

Les Entrep™ts Costco,Lise Pitre

Perspective Groupe Financier,Pascal BaillargŽ

Passport HŽlico,Yves Le Roux

Virtuel Graphique Inc.,ƒmanuel Paquin

Les Attaches Mikalor 2001, inc.,Martin Cousineau

ƒtudes lŽgales Philippe Desrosiers Inc.,
Philippe Desrosiers

Les Carosseries Turgeon des Moulins 
- Fix Auto,Serge Brouillette

ComitŽ rŽgional pour la valorisation 
de lÕŽducation,Johanne Mc Millan

P.N. Lamoureux LtŽe,Nathalie Lamoureux

Vignoble Bouche-Art,Martine Asselin

Boulons Expert Inc.,
Guy Plamondon et Carole Talbot

Fruits-Passion,Martine Larose

Alors,
consultez
avant !
Plusieurs travailleurs
dŽcident de termi-
ner  leu r  car r i • re
comme consultant
dans le  domaine
dans lequel ils ont
ÏuvrŽ pendant de
nombreuses annŽes,
pour  ne pas d i re

pendant toute leur vie. Beau projet pour
ceux qui ne dŽsirent pas la pleine retraite
immŽdiatement ! Beau dŽfi de sÕŽtablir ˆ
son compte et de prendre en main sa pro-
pre destinŽe professionnelle, tout en profi-
tant des connaissances acquises au cours
de toutes ces annŽes. Mais attention ! vous
devriez consulter avant.

Vous aurez des responsabilitŽs que vous
nÕaviez pas lorsque vous agissiez ˆ titre
dÕemployŽ dÕune entreprise. Si vous •tes
appelŽs ˆ offrir des services et ˆ donner des
conseils dÕordre professionnel, vous devez
•tre en mesure dÕen assumer toute la res-
ponsabilitŽ en cas dÕerreur ou de faute pro-
fessionnelle. Ë lÕŽpoque o• vous Žtiez em-
ployŽ, cÕest votre employeur qui Žtait res-

ponsable de vos gestes. Maintenant, cÕest
vous directement. Vous devez non seule-
ment vous protŽger en prenant une assu-
rance responsabilitŽ civile gŽnŽrale, mais
vous devez Žgalement envisager de con-
tracter une assurance responsabilitŽ profes-
sionnelle, dite erreurs et omissions.

Le domaine du droit de la responsabilitŽ
professionnelle a connu une Žvolution ful-
gurante au cours des derni•res annŽes.
Nous sommes loin de lÕŽpoque o• le de-
mandeur avait un tr•s lourd fardeau de
preuve. Si vous offrez des services spŽciali-
sŽs, vous •tes vulnŽrable. Le nombre de liti-
ges augmente sans cesse et entra”ne des
dommages-intŽr•ts de plus en plus ŽlevŽs.
Il devient donc important de se protŽger
contre les allŽgations dÕerreurs et omis-
sions, quÕelles soient fondŽes ou non. 

Il mÕest souvent arrivŽ de rencontrer des
personnes qui nÕavaient pas tenu compte
de tous les aspects de la responsabilitŽ pro-
fessionnelle lorsquÕelles ont dŽcidŽ de deve-
nir consultant et qui, apr•s en avoir pris
conscience, ont dž abandonner leur projet
en raison de toute la portŽe de lÕengage-
ment en fin de carri•re. 

Pour dÕautres personnes, le projet sÕest
rŽalisŽ, en toute sŽcuritŽ, parce quÕelles
Žtaient protŽgŽes gr‰ce ˆ une police dÕas-

surance adŽquate.  Avant de vous lancer
dans cette aventure, vous devriez donc con-
sulter des professionnels, entre autres, un
professionnel de lÕassurance. Consultez un
courtier qui conna”t ce domaine spŽcialisŽ
et qui aura ˆ cÏur de vous proposer des
produits concurrentiels, spŽcialement adap-
tŽs ˆ vos besoins particuliers. 

Attention ! car les contrats dÕassurance
sont diffŽrents et les marchŽs, assez res-
treints ; vous devez donc faire affaire avec
un courtier possŽdant lÕexpertise nŽcessaire
afin de bien vous servir. JÕesp•re ne pas
vous avoir alarmŽ ni dŽcouragŽ, si vous en-
visagez de devenir consultant. Mais il mÕest
trop souvent arrivŽ de voir des personnes
mal conseillŽes, qui ont pris des risques in-
utiles sans savoir exactement dans quoi
elles sÕembarquaient. Pour ceux qui ont
lÕesprit dÕentrepreneurs, je vous incite ˆ
aller de lÕavant avec votre projet, car il est
vrai quÕil y a rien de plus emballant que de
dŽmarrer sa propre entreprise. Croyez-moi
pour avoir moi-m•me vŽcu lÕexpŽrience.
Bon succ•s !

Robert Miller
Courtier en assurance dÕentreprises
Assurances Robert Miller et associŽs
43, Brien bureau 200, Repentigny 
450 654-6565

Fin de carri•re comme consultant ?
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